
SalesSIC!
Kontaktieren, Präsentieren, Verkaufen:  
So gewinnen Sie neue Kunden

Die Nachfrage ist da und die Interessenten suchen 
nach kompetenten Anbietern. Aber wie werden 
Sie in der Vielzahl der Anbieter als innovatives  
Unternehmen wahrgenommen? Höchste Zeit für 
SIC! Sales, der maßgeschneiderten Lösung zur  
Vertriebsunterstützung mit iPad & Co.

Kontakt
SIC! Software GmbH
Bernd Potyka
Ferdinand-Braun-Straße 1
D-74074 Heilbronn

Tel.	:	+ 49 (0) 7131-9199-110
Fax	:	+ 49 (0) 7131-9199-435

E-Mail: 	 sales@sic-software.com
Internet:	www.sic-software.com

Nehmen Sie unverbindlich Kontakt auf.
Wir freuen uns!



Visualisierung gefragt
Die Zeiten dicker Produktkataloge sind vorbei.  
Tablets etablieren sich immer mehr in der Unter-
nehmenswelt. Sie werden zunehmend zur moder-
nen Vertriebsunterstützung genutzt.
Der große Vorteil liegt auf der Hand: Ihre Kunden 
ERLEBEN Ihre Produkte! 

Erhöhen Sie Ihre Abschlussquote
Mit SIC! Sales eröffnen sich für Anbieter hochwer-
tiger, erklärungsbedürftiger Waren neue Möglich-
keiten der interaktiven Produktpräsentation. Ihren 
Vertriebsmitarbeitern gelingt dadurch ein einfacher 
Einstieg in das Verkaufsgespräch.  

Der Verkaufsprozess lässt sich individuell abbilden. 
Ihre Kunden werden stärker einbezogen, indem sie 
die maßgeblichen Parameter selbst eingeben. Durch 
das perfekte Zusammenspiel von Interaktion und 
Visualisierung erhöhen Sie die Abschlussquote!

SIC! Sales funktioniert so einfach wie effizient
	 •	 Erfassen des Ist-Zustandes mit oder  
		  durch den Kunden
	 •	 Präsentieren von geeigneten Produkten
	 •	 Überprüfen von Produktalternativen
	 •	 Datenblätter und Berechnungen per  
		  E-Mail an Kunden 

Vorteile für Sie und Ihre Kunden
Maximieren Sie den Verkaufserfolg  
Ihrer Mitarbeiter:
	 •	 Attraktive Präsentation
	 •	 Geführter Verkaufsprozess 
	 •	 Kunde wird aktiv einbezogen
	 •	 Alternativszenarien gemäß Kundenwunsch
	 •	 Auswirkungen sofort sichtbar
	 •	 Direkte Einspruchsbehandlung erhöht die 
		  Abschlussquote

Anwendungsbereiche
	 •	 Präsentation erklärungsbedürftiger Waren
	 •	 Visualisierung abstrakter Produkte
	 •	 Tarifberechnung
	 •	 Kosten-Nutzen-Analyse
	 •	 Produktpromotionen

Auf einen Blick
	 •	 Mobile-optimierte und  
		  benutzerfreundliche Darstellung
	 •	 Erprobte Lösungskomponenten
	 •	 Individuell gestalt- und erweiterbar


